
代表取締役　田中 翔一朗

千代田区長賞

「小さく始めて大きく育てる」新規事業のプロ集団
◆東京都千代田区丸の内２-３-２-１階・３階　　 ◆代表取締役　田中 翔一朗
◆創業２０１３年（平成２５年）　　　　　　　　  ◆資本金 ４億８，４３０万円（利益剰余金含む）　　　◆従業員数１２０名

Tanaakk 株式会社

　Tanaakk株式会社はハイパーグロースする組織に対してイ
ノベーション投資を実行するHITSERIES® FUNDを運営する
ともに、増収、増益、増配を実現するための一連のパッケージソ
フトウェアサービス「Growth-as-a-Service®」を世界6カ国、
8拠 点 で 提 供 し て い ま す。TANAAKKはMicrosoft Azure, 
A m a z o n  A W S ,  G o o g l e  G C P ,  A p p l e  D e v e l o p e r , 
Oracle Netsuite, Salesforce, ImmuniWebな ど の 先 端
汎用インフラと、国内TOPファーム出⾝のプロジェクトマネー
ジャー及び弁護⼠、オフショア人材を組み合わせて「はやい、や
すい、うまい」を実現、拡大しています。
　主な顧客はIoT、SaaS、カーボンニュートラルなど事業の
多様化を図る製造業など大手機関投資家で、武蔵精密工業株
式会社（本社：愛知県豊橋市　証券コード：7220）とは2022
年2月 に 資 本 提 携 し、 保 育 園 向 け ベ ビ ー モ ニ タ ー デ バ イ ス 事
業 のicucoを 推 進 し て い ま す。ま た、 株 式 会 社 東 海 理 化 電 機
製作所（本社：愛知県丹⽻郡大⼝町　証券コード：6995）と
2023年4月に資本提携し、社用車稼働管理のBqeyと無人レン
タ カ ー フ ラ ン チ ャ イ ズ のUqeyを そ れ ぞ れ 推 進 し て い ま す。 
TANAAKKは2020年4月 か ら 企 業 価 値 向 上 サ ー ビ ス で あ る
“Growth-as-a-Service®”を 提 供 し て お り、HITSERIES® 
RevOps※1、HITSERIES® SRE※2、HITSERIES® CICD※3、
HITSERIES® DevOps※4をはじめとして新規事業の増収増益
をガイドする一連のサービスを13種類提供しています。

※1 RevenueOperationの略。プロダクトリリース後の増収をマーケティング、インサイド
セールス、フィールドセールス、カスタマーサクセスのデータプラットフォーム管理、
AIスクリーニングする⼀連の⼿法。

※2 Site Reliability Engineeringの略。商⽤化されたサービスの稼働状況をプロセスと
AIを組み合わせて24時間365⽇監視するSecurity Operation Center（SoC）の運
⽤⼿法。

※3 Continuous Integration ／ Continuous Deliveryの略。本番環境のサービスを停⽌
することなく、ソフトウェアの変更をテスト・本番環境にリリースする、デプロイ⾃動
化⼿法。

※4 Development Operationsの略。研究開発からプロダクトリリース、バグ、セキュリ
ティなどの品質テスト、 ユーザの使⽤状況のフィードバックによるプロダクト改善ま
で、エンジニアと運⽤の垣根を壊し⼀連の流れをプロセス化、オートメーション化す
る⼿法。

受賞コメント

１．上場企業の新規事業立ち上げの際に導入する大手コンサル会

社のパッケージソフトに比べ、低価格の導入を可能とし、コン

サル業務や出⼝戦略等の一連の業務を統合的に提供する新た

な領域を見出している。

２．日本の新規事業市場において、導入コストを抑えるだけではな

く、事業担当者のニーズを満たすことで急拡大している。また、

代表者の戦略的能力は非常に高く、計画的に時価総額を積み増

している。

３．海外のオフシェア企業との連携により、ベトナムの人材を業務

委託にて20名採用し、グローバルな人材調達により、コストを

抑えたサービスを提供可能にしている。

【受賞評価ポイント】

▲︎千代田区丸の内
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